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1. Шесть Секретов Успеха
  

· 1) Мечта / Цель
(Суть секрета в движении от цели к цели).
· 2) Список знакомых
(Суть секрета – не решайте судьбу других, пусть они сами решат за себя).
· 3) Приглашение
(Суть секрета – ваша психологическая подготовка,  желание встретиться с человеком, для вручения ему возможности).
· 4) Выстраивание первой линии и Презентация
(Суть секрета – совершенствовать приглашение  и презентацию).
· 5) Личное потребление продукта
(Суть секрета – знать, как работает продукт, и потребление для дуплицирования).
· 6) Использование инструментов бизнеса
(Суть секрета – не экономьте на инструментах, они помогают развивать бизнес).
2. Девять стандартных шагов дистрибьютора
  

· 1 ШАГ -  Мечта. Цель. Планирование.

· 2 ШАГ -  Список потенциальных партнеров (min. 100 чел.).

· 3 ШАГ -  Приглашение на первую встречу.

· 4 ШАГ -  Выстраивание первой линии. Презентация 
· 5 ШАГ -  Встреча «Как быть дальше». 

· 6 ШАГ -  Развитие глубины структуры.

· 7 ШАГ -  Товарооборот (путем личного потребления и через организацию).

· 8 ШАГ -  Личностный рост и самообразование (книги, аудио-видео диски, мероприятия).

· 9 ШАГ -  Копирование восьми предыдущих шагов (Дуплицирование).  
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